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BOŚ WARTOŚCIOWYM PARTNEREM W ZIELONEJ TRANSFORMACJI
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MISJA: Kompleksowo finansujemy i wspieramy zieloną transformację. 

WIZJA: BOŚ specjalistycznym bankiem pierwszego wyboru dla firm, które chcą realizować 
inwestycje proekologiczne. Jesteśmy wartościowym partnerem w usługach bankowych.

BOŚ to wyjątkowy bank, od początku wyspecjalizowany w finansowaniu i wspieraniu zielonej 
transformacji w Polsce. Jesteśmy dumni z naszej zielonej misji. Dzięki silnej współpracy w Grupie 
i z naszymi partnerami biznesowymi, oferujemy klientom atrakcyjne produkty bankowe 
i kompleksową ofertę ekologiczną. Dzięki temu pomagamy klientom w realizacji celów ESG. 

W strategii na lata 2024-2026 rozwiniemy naszą zieloną ofertę dla klientów, skupiając się 
priorytetowo na klientach firmowych. Wesprzemy także klientów detalicznych 
i samorządy. Wzmocnimy nasze działania sprzedażowe, udoskonalimy procesy i systemy, aby 
rozwijać bank jako zwinny i nowoczesny. Wspierając rozwój biznesowy naszych klientów działamy 
zgodnie ze standardami ESG.

Bank Ochrony Środowiska to przede wszystkim ludzie - wysokiej klasy eksperci w zakresie zielonej 
transformacji i bankowości. Wykorzystamy nasze talenty, aby dać klientom jak najwyższą wartość. 
Wierzymy, że pozwoli nam to osiągnąć ambitne cele finansowe.

Zarząd Banku BOŚ



EKOLOGIA SIŁĄ I SERCEM BOŚ



>27 mld PLN*
kredytów proekologicznych udzielonych 
przez BOŚ w latach 1991-2023

2,6 mln
M3  dziennie

Redukcja 
emisji

Długość 
sieci 

kanalizacyjnej

Produkcja 
energii z OZE

Przepustowość 
oczyszczalni 

ścieków

Odpady 
unieszkodliwione 

lub surowce 
odzyskane

7,3 mln
ton rocznie

9,5 tys.
kilometrów

3,3 mln
MWh rocznie

140 tys.
Pyłu ton rocznie

Źródło: analizy BOŚ wg stanu na dzień 30.06.2023, *zgodnie z wewnętrznymi zasadami klasyfikacji. 4

5-krotność największej oczyszczalni 
ścieków w Polsce (Czajka)

Obwód księżyca 
– 10 921 km

Masa 452 wiatraków

4,3 mln
CO2 ton rocznie

Masa porównywalna 
do 700 wież Eiffla

Masa 13 871 wiatraków

Pozwalają 
zasilić 1,3 mln 
gospodarstw 
domowych

BOŚ LIDEREM FINANSOWANIA ZIELONEJ TRANSFORMACJI W POLSCE, 
JAKO LIDER ESG KOMPLEKSOWO WSPIERAMY KLIENTÓW 
W OSIĄGANIU DOSKONAŁYCH EFEKTÓW EKOLOGICZNYCH



FUNDACJA 
BOŚ

JESTEŚMY WAŻNYM ELEMENTEM EKOSYSTEMU. SILNE PARTNERSTWA 
POZWALAJĄ NAM OSIĄGAĆ SYNERGIE I DOSTARCZAĆ DOSKONAŁE 
ROZWIĄZANIA DLA KLIENTÓW
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BOŚ LEASING 
EKO PROFIT S.A.

MS WIND

DM BOŚ S.A.

FUNDACJA BOŚ

Współpraca w Grupie zapewnia komplementarność oferty 
dla klientów oraz synergie działania:

• Dom Maklerski zapewnia mocną pozycję emisyjną zielonych 
obligacji; 

• BOŚ Leasing uzupełnia ofertę o usługi leasingowe;

• Spółka MS WIND zapewnia bilansową zero-emisyjność Banku;

• Fundacja BOŚ poprzez działania edukacyjne pogłębia 
świadomość społeczną w zakresie zrównoważonego rozwoju 
i ekologii.

KAPE

WFOŚiGW

NFOŚiGW

EBI

BGK

Aktywna współpraca z partnerami od zielonej transformacji 
zapewnia:

• Wysoki potencjał finansowania z programów pomocowych 
w zakresie ochrony środowiska dla naszych klientów;

• Kompleksowość i unikalność oferty produktów ekologicznych;

• Wzmocnienie regionalnych działań na rzecz ochrony 
środowiska.

KAPE – Krajowa Agencja Poszanowania Energii
BGK – Bank Gospodarstwa Krajowego
EBI – Europejski Bank Inwestycyjny
NFOŚiGW – Narodowy Fundusz Ochrony Środowiska i Gospodarki Wodnej
WFOŚIGW – Wojewódzkie Fundusze Ochrony Środowiska i Gospodarki Wodnej



Z I E L O N E  
A K T Y W A

Obecnie

 

zielonych aktywów 
w portfelu, tendencja 
rosnąca z roku na rok.

Będziemy dalej wspierać 
klientów w działaniach 

proekologicznych i dzięki 
temu budować większy 

portfel zielonych 
kredytów w banku.

E K O L O G I C Z N A  
A N A L I Z AE K O S Y S T E M E K O L O G I C Z N A  

M A R K A
S I L N Y  D O M  
M A K L E R S K I

Wsparcie inżynierów 
ekologów w Centrach 
Biznesowych w całej 

Polsce.

Wspieramy Klientów 
poprzez dedykowaną 

i unikalną ofertę 
zielonych produktów,

w szczególności 
złożonych EKO inwestycji.

>30 lat 
w zielonym ekosystemie.

Aktywnie współpracujemy 
z kluczowymi podmiotami 

w zielonej transformacji 
(NFOŚiGW, WFOŚiGW, 

KAPE, EBI, BGK).

Dzięki temu kompleksowo 
obsługujemy potrzeby 
ekologiczne klientów.

Marka jednoznacznie 
kojarzona z ekologią 

i ochroną środowiska.

Budujemy świadomość 
dzieląc się branżową 

wiedzą.

Wykorzystujemy 
doświadczenia 

i kompetencje w obszarze 
ESG w kluczowych 

wyzwaniach Klientów.

Po raz czwarty z rzędu 
z najwyższą oceną 
w ogólnopolskim 

badaniu inwestorów, 
jesteśmy jednym z 

liderów 
w  aranżowaniu emisji 

zielonych obligacji.

6

STRATEGICZNE PARTNERSTWA, EKOLOGICZNA MARKA I DOŚWIADCZONY ZESPÓŁ 
EKSPERTÓW W ZIELONEJ TRANSFORMACJI TO PRZEWAGI KONKURENCYJNE BOŚ

41% 



OTOCZENIE RYNKOWE



5,3% 0,6%
2,1% 3,3% 3,5%

PKB
% zmiana r/r

5,2%

- 0,9%

3,2% 4,6% 3,5%

12,1% 13,2%
9,7% 7,7% 7,0%

Konsumpcja
% zmiana r/r

Wynagrodzenia
% zmiana r/r

14,4%
11,5%

6,2%
3,2% 2,7%

6,75% 5,50% 4,00% 3,75% 3,00%

2022 2025P2023P 2024P 2026P

Inflacja CPI
% zmiana r/r

Stopy 
procentowe
(%)

2022 2025P2023P 2024P 2026P

%
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Prognozowany trend spadkowy inflacji po szokach z lat 2021-22.

Oczekiwany stopniowy wzrost dynamiki PKB, niemniej pozostanie 
ona poniżej średniej z lat 2015-2022 na poziomie 4,1%.

Poskutkuje kontynuacją obniżania stóp procentowych NBP.

W krótkim okresie poprawa konsumpcji prywatnej głównym 
motorem wzrostu PKB.

Od 2023 r. oczekiwane stopniowe zmniejszanie presji płacowej 
w sektorze przedsiębiorstw.

Źródło: Prognozy makroekonomiczne BOŚ

Inwestycje
% zmiana r/r W dłuższym okresie przyspieszą inwestycje po okresowym zastoju w 

2024 r.

4,9%

7,8%

0,7% 6,7% 7,0%

OTOCZENIE BĘDZIE WYMAGAJĄCE I PROGNOZOWANY SPADEK 
STÓP PROCENTOWYCH MOŻE OGRANICZAĆ WZROST WYNIKU 
ODSETKOWEGO BANKU



9

SZANSĄ NA WZROST BIZNESU BOŚ SĄ PROGNOZOWANE NAKŁADY W POLSCE 
NA ZIELONĄ TRANSFORMACJĘ – OK 600 MLD PLN DO 2030

Źródło: opracowanie własne na podstawie: „Raport Polskiego Komitetu Energii Elektrycznej, Polska ścieżka transformacji energetycznej”, 2022; dane przeliczone po kursie EUR/PLN: 4,444
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Instrument
Odbudowy

 i Zwiększania 
Odporności

~600

Fundusz 
Modernizacyjny

Polityka 
Spójności, 
Fundusz

Sprawiedliwej
Transformacji
i REACT EU 

Zdolność 
inwestycyjna 

sektora 
(zasoby własne 
+ finansowanie)

CAPEX 
wymagany

na transformację 
energetyczną 
i ciepłowniczą

Fundusz 
Transformacji 

Energetyki

Potencjał dla 
innych 

sposobów 
finansowania

111 98 67 31 35

19% 16% 11% 5% 6%Wartość 
w mld PLN 

307 mld

43%

258

100%



STRATEGIA 2024-2026:

KLIENT, KONCENTRACJA, KLIMAT
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KLIENT – identyfikujemy i adresujemy potrzeby 
klientów co napędza przychody banku

KONCENTRACJA – skupiamy się na priorytetach,
efektywności i zyskowności organizacji

KLIMAT / ESG – dbamy o środowisko naturalne
i środowisko pracy

MISJA: Kompleksowo finansujemy i wspieramy zieloną transformację. 

WIZJA: BOŚ specjalistycznym bankiem pierwszego wyboru dla firm, które chcą realizować inwestycje proekologiczne. Jesteśmy wartościowym partnerem w 
usługach bankowych.

Nasze wartości i główne działania w strategii:

Skupiamy się na klientach firmowych. Wspieramy 
ich rozwój, oferując doskonałe produkty bankowe, 
zwłaszcza ekologiczne.

Wspieramy klientów publicznych (JST) 
i detalicznych, aby wypełniać misję banku 
ekologicznego.

Rozwijamy relacje z klientami, aby stale być blisko 
ich potrzeb i zapewniać doskonałą jakość obsługi.

Koncentrujemy się na najbardziej rentownych 
produktach i segmentach.

Pracujemy zwinnie aby sprawnie obsługiwać klientów 
i odpowiadać na potrzeby rynku. Współpracujemy 
w ramach interdyscyplinarnych zespołów.

Rozwijamy procesy, systemy i analitykę danych 
oraz mierzymy efekty tych działań.

Dbamy o potrzeby pracowników i zapewniamy 
regularne szkolenia.

Oferujemy atrakcyjne warunki i szybką ścieżkę 
decyzyjną dla długoterminowych klientów.

Finansujemy i wspieramy inicjatywy ekologiczne 
naszych klientów m. in. redukcji śladu węglowego

Dbamy o wysokie standardy ekologiczne 
wewnątrz Grupy i stale podnosimy standardy ESG. 
Jesteśmy samowystarczalni energetycznie. 

Prowadzimy akcje ekologiczne i edukujemy 
społeczeństwo.  Wspieramy akcje społeczne 
poprzez działania naszej Fundacji.

Rozwijamy współpracę z NFOŚiGW, WFOŚiGW, 
KAPE, EBI i BGK, aby skutecznie dystrybuować 
środki z programów pomocowych.

Wdrażamy rozwiązania technologiczne i procesowe 
oszczędzające czas i zapewniające bezpieczeństwo.

Oferujemy możliwości rozwoju pracownikom 
i dbamy o różnorodność w organizacji. 

Optymalizujemy koszty i poprawiamy wskaźniki 
ryzyka.

STRATEGIA 2024-2026 SKUPIONA NA KLIENCIE, ZYSKOWNOŚCI I ESG
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TWÓJ PARTNER W ZIELONEJ TRANSFORMACJI



STRATEGIA 2024-2026:

BLISKO KLIENTA



FIRMY
PRIORYTET

REALIZACJA MISJI I ZYSKOWNOŚĆ

WSPIERAJĄCO
Misja i obsługaJST

WSPIERAJĄCO
MISJA I 

FINANSOWANIE

DETAL
WSPIERAJĄCO

MISJA I DEPOZYTY

F I R M Y  
( P R I O R Y T E T )

• Priorytetem sektor 
przedsiębiorstw oraz podmioty 
zainteresowane inwestycjami 
ekologicznymi.

• Wsparcie klienta 
w codziennych potrzebach 
i strategicznych wyzwaniach 
związanych z zieloną 
transformacją.

• Obsługa firm realizowana 
w centrach biznesowych 
oraz stopniowo w kanałach 
zdalnych.

• Wyboru priorytetowego 
segmentu dokonano na 
podstawie analizy rentowności 
produktów.

• Rozwój oferty produktów 
depozytowych.

• Oferta kredytowa, w tym dla 
klientów eko-świadomych.

• Rosnący udział obsługi 
w kanałach zdalnych aby 
podnieść efektywność 
kosztową.

D E T A L  
( W S P I E R A J Ą C O )

J S T  
( W S P I E R A J Ą C O )

• Oferta dopasowanych usług 
finansowych dla JST.

• Udział w przetargach i emisja 
obligacji jako główne kanały.

BLISKO KLIENTA – FIRMY PRIORYTETEM DLA BOŚ
Misja: kompleksowo finansujemy i wspieramy zieloną transformację
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BLISKO KLIENTA FIRMOWEGO

Zaoferujemy zielone produkty bankowe „szyte na miarę” i szybki proces decyzyjny

D O S K O N A Ł E  P R O D U K T Y  
I  U S Ł U G I  D L A  K L I E N T A

• Uporządkujemy i zoptymalizujemy 
ofertę produktową bazując na 
produktach rentownych 
z największym potencjałem 
sprzedażowym jednocześnie 
zachowując kompleksowość oferty.

• Wzmocnimy ofertę unikalnych, „szytych 
na miarę” produktów ekologicznych.

• Będziemy partnersko wspierać naszych 
klientów w pozyskaniu środków z 
dotacji NFOŚiGW, WFOŚiGW, BGK, EBI i 
innych programów.

• Nasi inżynierowie ekolodzy wzmocnią 
wsparcie w ocenie i optymalizacji 
proekologicznych inwestycji.

• Dzięki szybkim ścieżkom decyzyjnym 
ułatwimy naszym klientom korzystanie 
z szerokiej gamy produktów bankowych 
dopasowanych do ich aktualnych 
potrzeb.

• Poprzez partnerską relację 
z naszymi klientami będziemy stale 
doskonalić jakość obsługi 
i optymalizować ofertę banku.

• Rozwiniemy nowoczesną platformę IT  
dla firm, aby klienci mogli łatwo 
korzystać z naszych produktów i usług.

• Wdrożymy dedykowaną aplikację 
mobilną zintegrowaną z platformą.

• Zapewnimy najlepsze mechanizmy 
bezpieczeństwa, aby chronić naszych 
klientów.

N O W O C Z E S N A  
B A N K O W O Ś Ć  

E L E K T R O N I C Z N A

S P R A W N Y  P R O C E S  
K R E D Y T O W Y

• Zapewnimy szybsze procesy decyzyjne 
dla procesów kredytowych.

• Zautomatyzujemy, zoptymalizujemy 
i zrobotyzujemy kolejne procesy dla 
klientów i w centrali.

JST
WSPIERAJĄCO

MISJ I OBSŁUGA

DETAL
WSPIERAJĄCO

MISJA I DEPOZYTY

FIRMY
PRIORYTET

REALIZACJA MISJI I ZYSKOWNOŚĆ

JST
WSPIERAJĄCO

MISJA I 
OBSŁUGA

DETAL
WSPIERAJĄCO

MISJA I DEPOZYTY

PRIORYTET
REALIZACJA MISJI I ZYSKOWNOŚĆ
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BLISKO KLIENTA DETALICZNEGO

Zaoferujemy atrakcyjne produkty depozytowe i ekologiczne kredyty w kanałach zdalnych

O F E R T A  
D E P O Z Y T O W A  I  

F I N A N S O W A N I E  E K O

• Dedykowane EKO programy

• Zaoferujemy atrakcyjną paletę 
produktów depozytowych.

• Wzmocnimy ofertę unikalnych 
produktów ekologicznych.

• Zoptymalizujemy koszty 
i uprościmy ofertę produktową 
skupiając się na najbardziej 
rentownych i zrezygnujemy 
z nierentownych produktów 
z niskim potencjałem 
sprzedażowym.

• Będziemy jeszcze bardziej 
wspierać naszych klientów 
w udziale w programach 
pomocowych z m.in. NFOŚiGW, 
BGK, EBI.

• Umożliwimy klientom otwieranie 
produktów depozytowych w pełni 
online.

• Udostępnimy wnioskowanie 
o ekologiczne produkty kredytowe 
w kanałach zdalnych i partnerskich.

N O W O C Z E S N A  O B S Ł U G A  
W  K A N A Ł A C H  Z D A L N Y C H

S Z Y B K A  Ś C I E Ż K A  
D E C Y Z Y J N A

• Zapewnimy szybszy proces decyzyjny 
dla produktów kredytowych.

• Dokonamy cyfryzacji i optymalizacji 
procesów sprzedażowych i w centrali.

WSPIERAJĄCO
MISJA 
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BLISKO KLIENTA PUBLICZNEGO (JST)

Zaoferujemy finansowanie bieżącej działalności i dedykowane rozwiązania ekologiczne

F I N A N S O W A N I E  
D Z I A Ł A L N O Ś C I  

B I E Ż Ą C E J  

• Sfinansujemy bieżącą 
działalność jednostek 
publicznych poprzez produkty 
kredytowe i obligacje.

• Rozszerzymy aktywność 
w przetargach skupiając się 
na średnich i małych miastach.

• Wzmocnimy relację z naszymi 
klientami i będziemy 
udoskonalać jakość obsługi 
i eko ofertę banku.

I N N O W A C Y J N E  
P R O D U K T Y  E K O

• Rozwiniemy innowacyjne 
rozwiązania powiązane 
z montażem finansowym 
z programów pomocowo-
środowiskowych, w tym granty 
Elena.

• Dzięki współpracy z Domem 
Maklerskim będziemy 
kontynuować emisję obligacji 
komunalnych i zielonych 
obligacji.

• Dzięki relacjom z NFOŚiGW i BGK 
będziemy aktywnie wspierać JST 
w działań ekologicznych 
i rozwojowych.WSPIERAJĄCO

MISJA

DETAL
WSPIERAJĄCO

MISJA I DEPOZYTY
WSPIERAJĄCO

MISJA 
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STRATEGIA 2024-2026:

KONCENTRACJA NA EFEKTACH



STRATEGIA 2024-2026 – KONCENTRACJA NA EFEKTACH

Koncentrujemy się na priorytetach, skutecznie wdrażamy rozwiązania i mierzymy efekty tych wdrożeń.

• Naszym priorytetem jest 
usprawnienie procesów 
kredytowych i zwinności na linii 
Sprzedaż – Centrala.

• Będziemy rozwijać mapowanie 
i robotyzację procesów oraz 
kontynuować regularne 
mierzenie i dostosowywanie 
do potrzeb klienta.

O P T Y M A L I Z A C J A  
P R O C E S Ó W O P T Y M A L I Z A C J A  S Y S T E M Ó W  

I  A N A L I T Y K I  D A N Y C H

• Zapewnimy bezpieczeństwo i sprawność 
naszych systemów IT.

• Będziemy kontynuować regularne przeglądy, 
CAPEX na infrastrukturę i nowoczesne 
rozwiązania IT.

• Skupimy energię na projektach strategicznych 
i regulacyjnych.

• Rozszerzymy zbieranie danych o potrzebach 
klientów, koszcie procesów i produktów.

E F E K T Y W N A  
O R A N I Z A C J A  

• Utrzymamy kluczowych 
pracowników i zadbamy o wzrost 
efektywności pracy.

• Rozwiniemy interdyscyplinarne 
zespoły projektowe 
dla działań strategicznych.

• Zwiększymy cykliczność szkoleń 
dla sieci sprzedaży i zadbamy 
o skuteczny onboarding.

U P O R Z Ą D K O W A N I E  O F E R T Y  
P R O D U K T O W E J

• Skupimy się na najbardziej rentownych 
produktach z największym potencjałem 
sprzedażowym i zrezygnujemy z 
nierentownych.

• Zoptymalizujemy strukturę cenową 
produktów.
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STRATEGIA 2024-2026 – KONCENTRACJA NA EFEKTACH

Koncentrujemy się na priorytetach, skutecznie wdrażamy rozwiązania i mierzymy efekty tych wdrożeń.

>30% >90% 100+
Skrócenie czasu

kluczowych 
procesów

Zmapowanych 
procesów 

w organizacji

Robotów 
pracujących 

w BOŚ
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K P I

Rozwiniemy cyfrowy kanału pozyskiwania depozytów uwzględniając proces zdalnego 
nawiązania i budowania relacji z klientem. 

Wdrożenie jednego bezpiecznego i stabilnego narzędzia do zdalnej obsługi procesów 
kredytowych dla klientów detalicznych.

Usprawnienie procesu kredytowego dla klienta korporacyjnego, które powinno dać 
wymierne optymalizacje kosztowe dla banku i zapewnić krótszy czas procesowania decyzji 
kredytowych.

Intensywny Rozwój w kanałach Cyfrowych 

Nowy system Bankowy Korpo

Rozwój Aplikacji Mobilnych

Rozwiniemy platformę Bankowości Korporacyjnej, aby umożliwić naszym klientom łatwe 
korzystanie z całej gamy produktów. Dokonamy cyfryzacji i optymalizacji procesów aby 
umożliwić wzrost skali działania przy jednoczesnej optymalizacji kosztowej.

Unowocześnienie aplikacji mobilnej celem zapewnienia optymalnej i wygodnej obsługi 
naszych usług.

ROZWINIEMY TECHNOLOGIĘ IT DBAJĄC O NAJWYŻSZE 
STANDARDY BEZPIECZEŃSTWA DLA BANKU I KLIENTÓW
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ROZWINIEMY ANALITYKĘ DANYCH I WDROŻYMY 
ZWINNE PODEJŚCIE DO ZARZĄDZANIA W ORGANIZACJI

Aktualizacja systemów przetwarzania danych 

Organizacja pracy 

Rozwiniemy hurtownię danych i wykorzystanie analityki danych w procesach decyzyjnych 
i raportowaniu.

Usprawnimy procesy współpracy między działami i zwiększymy przejrzystość podziału prac 
między jednostkami, aby zwiększyć zaangażowanie i efektywność pracy.

Wprowadzimy nowe narzędzia i technologii baz danych, wykorzystanie rozwiązań sztucznej 
inteligencji.

Rozwiniemy świadomość organizacji w zakresie Business Intelligence, jakości danych, aby 
sprawniej i zwinniej dostarczać kluczowe informacje biznesowe, które przełożą się na 
szybkość podejmowanych decyzji.

Wdrożymy interdyscyplinarne zespoły pracujące nad koncepcją i wdrażaniem nowych 
produktów i usług dla klientów.

K P I
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STRATEGIA 2024-2026:

DBAMY O ESG

Strategia ESG Grupy Kapitałowej BOŚ S.A. 
stanowi odrębny dokument



STRATEGIA BOŚ – DBAMY O ESG

Koncentrujemy się na działaniach organizacyjnych, które dają największy efekt, skutecznie wdrażamy 
rozwiązania i mierzymy efekty wdrożeń.

P O M O C  K L I E N T O M  
W  O S I Ą G A N I U  C E L Ó W  

E K O

B A N K  A K T Y W N Y  
S P O Ł E C Z N I E

• Partnerstwo ekologiczne.

• Akcje ekologiczne – wolontariat 
pracowniczy  m. in. sadzenie 
lasu.

• Działania fundacji BOŚ w ramach 
programów ekologicznych m. in. 
„Postaw na Zdrowie”, „Zielona 
Ławeczka” oraz promocja 
zdrowego trybu życia 
„Tradycyjny sad”, „Zdrowo jem, 
więcej wiem”.

Ś W I A D O M A  
O R G A N I Z A C J A

S I L N A  W S P Ó Ł P R A C A  
Z  B G K ,  N F O Ś i G W ,  

W F O Ś i G W  I  E B I

• Uczestnictwo we wszystkich 
programach zielonego 
finansowania na rynku.

• Poszerzanie świadomości 
odbiorców BOŚ nie tylko jako 
zielonego banku, ale jako banku 
z doskonałą i kompleksową ofertą 
zielonego finansowania dla firm.

• Produkty ekologiczne 
pozwalające spełnić wszystkie 
wymagania, które stoją przed 
firmami w związku 
z transformacją ESG.

• Oferujemy wiedzę ekspercką 
i finansowanie inwestycji.
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AKTYWNIE WSPIERAMY KLIENTÓW W ZIELONEJ TRANSFORMACJI

Kluczowe KPI

Wspieramy zieloną transformację

Konsekwentnie rozwijamy nasz proekologiczny 
portfel. Dbamy, aby nasza oferta finansowa 
odpowiadała na wyzwania związane z ochroną 
środowiska w Polsce. Naszym klientom 
zapewniamy eksperckie wsparcie, które pozwala 
na osiąganie pozytywnych rezultatów dla 
środowiska.

                  Zielone zmiany zaczynamy od siebie

Najwyższe wymagania w zakresie środowiska 
stawiamy nie tylko naszym klientom i partnerom 
biznesowym, ale także jako organizacja dążymy 
do stałej redukcji naszego negatywnego 
oddziaływania na środowisko. 

Ambicje

E

Laureat w kategorii 
„Lider Zrównoważonego 

Finansowania”
„Najlepszy partner w 

biznesie 2023”

*według wewnętrznych Zasad Kwalifikacji Transakcji do Portfela Proekologicznego

Wspieramy zieloną transformację

• Udział proekologicznych aktywów w portfelu 
klientów firmowych banku powyżej 50%.

• Ekspertyza i wsparcie merytoryczne Inżynierów 
Ekologów z zakresu zielonej transformacji oraz 
taksonomii.

Zielone zmiany zaczynamy od siebie

• Walidacja, ogłoszenie i realizacja planu 
dekarbonizacji zgodnego z celem Porozumienia 
Paryskiego w ramach Science Based Targets.

• 100% zużywanej przez Grupę Kapitałową energii 
elektrycznej objęte gwarancjami pochodzenia z 
OZE lub umową PPA.
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BANK AKTYWNY SPOŁECZNIE

33

Promujemy zrównoważony rozwój

Inwestujemy w edukację i rozwój naszych 
klientów, zapewniając im dostęp do odpowiedniej 
wiedzy i ekspertyzy. Nasze działania na rzecz 
społeczeństwa realizujemy z myślą o pozytywnym 
wpływie społecznym. Szereg ważnych działań 
społecznych realizujemy poprzez programy 
Fundacji BOŚ. 

             Tworzymy zrównoważoną organizację

Tworzymy przyjazne, angażujące miejsce pracy 
w banku z proekologiczną misją. Zapewniamy 
naszym pracownikom możliwość stałego rozwoju. 
Szanujemy i wspieramy różnorodność, dobrostan 
i równowagę życia prywatnego i zawodowego.

Fundacja BOŚ

• Realizacja rocznie 7 autorskich programów 
edukacyjnych i grantowych Fundacji BOŚ

• Coroczny wzrost zaangażowania pracowników w 
działania realizowane w ramach wolontariatu

Zaangażowanie pracowników

• Wzrost wskaźnika zaangażowania pracowników 
do poziomu 58%.

• Plan działania i systematyczne zmniejszanie luki 
wynagrodzeń kobiet i mężczyzn.

2021

S
Ambicje Kluczowe KPI
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ŚWIADOMA ORGANIZACJA

Odpowiedzialnie zarządzamy ESG

Uwzględniając dynamikę zmian otoczenia, 
w którym prowadzimy działalność, zapewniamy 
najlepsze rozwiązania w zakresie zarządzania 
ryzykiem ESG, a także stale poprawiamy nasze 
wewnętrzne rozwiązania wspierające 
zrównoważony rozwój.

                  Integrujemy transparentność 
                  z odpowiedzialnością 

Udoskonalamy praktyki w zakresie 
transparentności i efektywnie dostosowujemy się 
do nowych regulacji. Jesteśmy otwarci na 
zewnętrzną ocenę ESG i chcemy w kolejnych 
latach utrzymać dobrą pozycję w ratingu ESG. 

Organizacja

• Integracja celów zrównoważonego 
rozwoju w systemach motywacyjnych 
kadry zarządzającej i wszystkich 
pracowników.

Rating ESG

• Rating ESG – utrzymanie niezależnej 
oceny ryzyka ESG Banku na poziomie 
niskiego ryzyka.

• Udoskonalenie systemu zarządzania 
ryzykiem ESG.

G
Ambicje Kluczowe KPI
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NASZE CELE I AMBICJE



<46%
C/I

ASPIRACJE WSKAŹNIKÓW FINANSOWYCH NA 2026 R.

1 mld zł
WNDB

>10%
ROE

<7,5%
NPL

zielonych aktywów 
dla firm

58%
zaangażowanie 

pracowników

MISJA: Kompleksowo finansujemy i wspieramy zieloną transformację. 

WIZJA: BOŚ specjalistycznym bankiem pierwszego wyboru dla firm, które chcą realizować 
inwestycje proekologiczne. Jesteśmy wartościowym partnerem w usługach bankowych.

>50%

Poziom współczynników szacowany przy obecnym otoczeniu regulacyjnym i przyjętych założeniach. Poziom zielonych aktywów zgodnie z wewnętrznymi zasadami klasyfikacji.
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Twój partner w zielonej transformacji



ZATRZEŻENIA  PRAWNE

Niniejsza Prezentacja została przygotowana przez Bank Ochrony Środowiska S.A. („Bank”) wyłącznie w celu informacyjnym. 

Prezentacja nie stanowi oferty sprzedaży ani zaproszenia do składania ofert nabycia papierów wartościowych Banku, ani nie jest jej częścią i nie powinna być 
interpretowana jako taka. Nie stanowi ani w całości, ani w części podstawy do wykorzystywana w związku z jakąkolwiek umową w przedmiocie nabycia lub objęcia 
papierów wartościowych Banku i nie można się na nie powoływać w związku z jakąkolwiek umową, zobowiązaniem lub decyzją inwestycyjną. Prezentacja nie określa 
rekomendacji nabycia papierów wartościowych Banku. Prezentacja nie jest i nie powinna być interpretowana jako element reklamy oferty publicznej  w rozumieniu ustawy 
z dnia 29 lipca 2005 r. o ofercie publicznej i warunkach wprowadzania instrumentów finansowych do zorganizowanego systemu obrotu oraz o spółkach publicznych. 

Strategia zawiera stwierdzenia odnoszące się do przyszłości, które są oparte na aktualnej wiedzy i przewidywaniach Banku, jednak są uzależnione od wielu czynników 
będących poza obszarem oddziaływania Banku, m.in. szeregu znanych oraz nieznanych ryzyk, niepewności oraz innych czynników, co może skutkować tym, że faktyczne 
dane, poziom działalności i osiągnięcia mogą znacząco odbiegać od tych przedstawionych w sformułowaniach odnoszących się do przyszłości. 

Informacje zawarte w prezentacji nie były poddane audytowi i weryfikacji przez niezależny podmiot zewnętrzny. Jednocześnie zawarte w prezentacji szacunki, oceny, 
korekty oraz osądy Bank uznaje za zasadne (racjonalne) oraz że informacje rynkowe opracowane na ich podstawie przedstawiają adekwatnie  wizerunek branży oraz rynku, 
na którym działa Bank. Strategia nie stanowi prognozy ani szacunku przyszłych wyników, w związku z tym ewentualne zmiany strategii albo zmiana zamiarów Banku, 
wywołana nieprzewidzianymi okolicznościami mającymi wpływ na strategię albo zamiary Banku, nie będą podlegały informowaniu w trybie przewidzianym dla 
informowania o zmianach prognozy lub szacunku przyszłych wyników.

Niektóre informacje zawarte w załączonym materiale zostały zaczerpnięte z publicznie dostępnych źródeł, które Bank uważa za wiarygodne, niemniej Bank nie składa 
żadnych zapewnień co do ich precyzyjności lub kompletności. Informacje zawarte w załączonym materiale powinny być czytane z zastrzeżeniem oraz łącznie ze wszystkimi 
innymi publicznie dostępnymi informacjami, w tym, tam gdzie znajduje to zastosowanie, ze wszystkimi szerszymi materiałami informacyjnymi publikowanymi przez Bank.

Ani Bank, ani jakikolwiek z jego przedstawicieli, bądź podmiot zależny nie będzie ponosił odpowiedzialności za jakąkolwiek szkodę wynikającą z jakiegokolwiek użycia 
niniejszego materiału, jego części lub jakichkolwiek informacji w nim zawartych lub na innej podstawie pozostającej w związku z materiałem. 


	Sekcja domyślna
	Slajd 1
	Slajd 2
	Slajd 3
	Slajd 4
	Slajd 5
	Slajd 6
	Slajd 7
	Slajd 8
	Slajd 9: SZANSĄ NA WZROST BIZNESU BOŚ SĄ PROGNOZOWANE NAKŁADY W POLSCE  NA ZIELONĄ TRANSFORMACJĘ – OK 600 MLD PLN DO 2030
	Slajd 10
	Slajd 11
	Slajd 12
	Slajd 13
	Slajd 14: BLISKO KLIENTA FIRMOWEGO
	Slajd 15: BLISKO KLIENTA DETALICZNEGO
	Slajd 16: BLISKO KLIENTA PUBLICZNEGO (JST)
	Slajd 17
	Slajd 18: STRATEGIA 2024-2026 – KONCENTRACJA NA EFEKTACH
	Slajd 19: STRATEGIA 2024-2026 – KONCENTRACJA NA EFEKTACH
	Slajd 20: ROZWINIEMY TECHNOLOGIĘ IT DBAJĄC O NAJWYŻSZE STANDARDY BEZPIECZEŃSTWA DLA BANKU I KLIENTÓW
	Slajd 21: ROZWINIEMY ANALITYKĘ DANYCH I WDROŻYMY  ZWINNE PODEJŚCIE DO ZARZĄDZANIA W ORGANIZACJI
	Slajd 22
	Slajd 23: STRATEGIA BOŚ – DBAMY O ESG
	Slajd 24: AKTYWNIE WSPIERAMY KLIENTÓW W ZIELONEJ TRANSFORMACJI
	Slajd 25: BANK AKTYWNY SPOŁECZNIE
	Slajd 26: ŚWIADOMA ORGANIZACJA
	Slajd 27
	Slajd 28
	Slajd 29
	Slajd 30


